PAGE  
1
[image: image1.png]


[image: image2.png]€

RESCATE ESTUDIANTIL



 FINANZAS II ( 1er.  Parcial  )

 Colectivo  “RESCATE  ESTUDIANTIL” 



PRIMER EXAMEN PARCIAL

NOMBRE:_____________________________________

CARNET_
______________
FIRMA:_______________________________________

 Salón:  _____
______________
PRIMERA SERIE: 10 PUNTOS. En el cuadro ponga el número que del listado de ítems, usted considere que corresponde a las descripciones que aparecen del lado derecho. 

	1
	Producción Estacional o Variable
	
	Considera en primera instancia los ingresos y después los egresos para la elaboración del presupuesto.

	2
	Periodo de Aprovisionamiento
	
	Es la cantidad económica más conveniente a comprar de una materia prima, considerando los costos por pedido, el almacenamiento y costos de tenencia en bodega

	3
	Lote Económico 
	
	Es la producción que se distribuye en función del comportamiento de las ventas

	4
	Rotación de Inventarios
	
	Representa el conjunto de costos y gastos de tenencia de las materias primas en bodega 

	5
	Presupuesto de Producción en Unidades
	
	Es el nivel más bajo posible que se debe tener en bodega de materias primas como tolerancia máxima posible

	6
	Consumo Anual
	
	Es la producción que se distribuye en función del tiempo

	7
	Costos Fijos
	
	Es el indicador de unidades que se consumen en un período determinado de operaciones base para determinar el LEC

	8
	Presupuestos
	
	Es el presupuesto que expresa el volumen de unidades a elaborar en un período determinado 

	9
	Producción Estabilizada
	
	Es un indicador del número de veces que se renovó el inventario en un ciclo normal de operaciones 

	10
	Existencia Mínima
	
	Es el tiempo que los proveedores se tardan para entregar a nuestras bodegas los pedidos.

	11
	Costos Variables
	
	

	12
	Presupuesto del Sector Privado
	
	

	13
	Costo de Posesión/Manteni.
	
	

	14
	Presupuesto del Sector Público
	
	


SEGUNDA SERIE: 50 PUNTOS. La empresa “Las Camisetas Mojadas, S.A.” fabrica playeras para damas y caballeros. Las playeras se venden en todos los departamentos de la República de Guatemala y para el efecto, le solicita que le elabore su presupuesto de ventas a través del Método de Factores para el año 2009, proporcionando la siguiente información:

1) El cierre de la frontera con El Salvador, motivó un atraso con la llegada de materia prima. Como consecuencia no se atendieron ventas aproximadas de 1,000 unidades y se espere que este problema ocurrido en el 2008 no afecte las ventas para el 2009.

2) Como consecuencia del incendio ocurrido en el mercado La Terminal, un cliente de la empresa dejará de comprar la cantidad de 500 unidades anuales.

3) En la ciudad de Quetzaltenango se declaró una huelga en el 2008, la que duró aproximadamente 21 días. Debido a esta circunstancia, las ventas se redujeron en 250 unidades.

4) Del producto que fabrica la empresa, un cliente compra regularmente la cantidad de 200 unidades anuales. Sin embargo ha notificado que a partir del 1o. de julio de 2009 descontinuará sus operaciones.

5) La situación económica del país, incidirá fuertemente en el comportamiento de las ventas, por lo que se espera una contracción del 25%.

6) Se ha diseñado un nuevo empaque más atractivo para el producto. De acuerdo con una decisión tomada a nivel medio, se utilizará el nuevo empaque, durante el año 2009. Como consecuencia se estima un incremento del 5% sobre las ventas del año anterior.

7) Derivado a que en el trimestre de octubre-diciembre, se inauguró un Centro Comercial en la ciudad de Chiquimula, este obsequió una playera a cada visitante que ingresara con su vehículo al parqueo, por lo que las ventas se incrementaron el 10% en dicho mes.

8) Un cambio en la política Administrativa, incidirá en un incremento del 15% en las ventas que se presupuestan.
9) El departamento de Ventas, establecerá centros de distribución en cada una de las zonas de la capital, Se espera que éstas inicien sus operaciones de venta el 1 de marzo del 2009 y reportarán un aumento aproximado del 5% en relación con las ventas del año anterior.

10) En el 2do. y 3er. trimestre del año 2009, se obtuvo pedidos extraordinarios en el orden del 50% y 40% de las ventas en dichos trimestres, como consecuencia de los artículos propagandístico que los patrocinadores de los juegos olímpicos obsequiaron a los deportistas.

11) El comportamiento de las ventas por trimestre durante el año 2008 fue el siguiente:

	Enero-marzo   1,709 u.
	Abril-junio       1,685 u.
	Julio-agosto      1200 u.
	Octubre-diciembre    1,700 u.


TERCERA SERIE: 30 PUNTOS. La empresa “El Facilito, S.A.” presenta a continuación la estadística de sus ventas en unidades, como se indica a continuación:

	TRIMESTRE
	2006
	2007
	2008

	Enero - Marzo
	46,395
	44,560
	48,429

	Abril - Junio
	37,116
	21,561
	38,743

	Julio - Septiembre
	23,198
	34,498
	24,215

	Octubre - Diciembre
	47,941
	43,123
	50,044

	TOTAL
	154,650
	143,742
	161,431


Según el método de factores para el año 2009, se espera que las ventas asciendan a la cantidad de 190,077 unidades, por lo que le solicita a usted que determine su estacionalidad, así como su regionalización con base a los siguientes porcentajes que se dan a conocer:

	REGIÓN
	2006
	2007
	2008

	Norte
	31
	30
	31

	Sur
	15
	24
	15

	Oriente
	24
	15
	24

	Occidente
	30
	31
	30

	TOTAL
	100
	100
	100


CUARTA SERIE: 10 PUNTOS. La empresa “Ya es el Último, S.A..” desea que le presente un presupuesto de ventas el período del 1 de enero al 31 de diciembre de 2009 a través de Mínimos Cuadrados Método Corto y para ello le proporciona la información siguiente:

	AÑO
	VENTAS EN UNIDADES

	2003
	125,640

	2004
	135,897

	2005
	118,550

	2006
	154,650

	2007
	143,742

	2008
	161,431


CURSO FINANZAS II

PRIMER EXAMEN PARCIAL

NOMBRE:_____________________________________

CARNET_
______________
Salón:  _____
______________     FIRMA:_______________________________________

 

PRIMERA SERIE: 50 PUNTOS. La empresa “Los Encapuchados Claveros, S.A.” fabrica cobertores para automóviles. Los cobertores se venden en dos departamentos, Guatemala y Quetzaltenango. Para el efecto, le solicita que le elabore su presupuesto de ventas a través del Método de Factores para el año 2009, proporcionando la siguiente información: (REALICE LA COMPROBACIÓN A TRAVES DE LA FORMULA)
1) El departamento de Ventas, establecerá centros de distribución en cada una de las zonas de la capital, Se espera que éstas inicien sus operaciones de venta el 1 de marzo del 2009 y reportarán un aumento aproximado del 10% en relación con las ventas del año anterior.

2) Como consecuencia del incendio ocurrido en el mercado La Terminal, un cliente de la empresa dejará de comprar la cantidad de 500 unidades anuales.

3) Un cambio en la política Administrativa, incidirá en un incremento del 20% en las ventas que se presupuestan.

4) Del producto que fabrica la empresa, un cliente compra regularmente la cantidad de 200 unidades anuales. Sin embargo ha notificado que a partir del 1o. de julio de 2009 descontinuará sus operaciones.

5) Se ha diseñado un envase más atractivo para el producto. De acuerdo con una decisión tomada a nivel medio, se utilizara el nuevo envase. Como consecuencia se estima un incremento del 5% sobre las ventas del año anterior.

6) En la ciudad de Quetzaltenango se declaró una huelga en el 2008, la que duró aproximadamente 21 días. Debido a esta circunstancia, las ventas se redujeron en 250 unidades.

7) La situación económica del país, incidirá fuertemente en el comportamiento de las ventas, por lo que se espera una contracción del 25%.

8) Derivado a que en el mes de noviembre, se inauguró un Centro Comercial en la ciudad de Quetzaltenango, éste obsequió un cobertor a cada visitante que ingresara con su vehículo al parqueo, por lo que las ventas se incrementaron el 20% en dicho mes.

9) En el 2do. y 3er. trimestre del año 2008, se obtuvo pedidos extraordinarios en el orden del 40% y 50% de las ventas en dichos trimestres, como consecuencia de los artículos propagandístico que los partidos políticos obsequiaron a sus correligionarios.

10) El cierre de la frontera con El Salvador, motivó un atraso con la llegada de materia prima. Como consecuencia no se atendieron ventas aproximadas de 1,000 unidades y se espere que este problema ocurrido en el 2008 no afecte las ventas para el 2009.

11) El comportamiento de las ventas durante el año 2008 fue el siguiente:

	Enero         459 u.
	Abril        650 u
	Julio                400 u.
	Octubre       400 u.

	Febrero      500 u.
	Mayo       560 u.
	Agosto            450 u.
	Noviembre   600 u.

	Marzo         750 u.
	Junio       475 u.
	Septiembre     350 u:
	Diciembre    700 u.


SEGUNDA SERIE: 10 PUNTOS. La empresa “Los Empaquetados, S.A.” desea que le presente un presupuesto de ventas el período del 1 de enero al 31 de diciembre de 2009 a través del Mínimos Cuadrados Método Corto y para ello le proporciona la información siguiente:

	AÑO
	VENTAS EN UNIDADES

	2002
	115,640

	2003
	125,897

	2004
	108,550

	2005
	144,650

	2006
	133,742

	2008
	151,431


TERCERA SERIE: 10 PUNTOS. En el cuadro ponga el número que del listado de ítems, usted considere que corresponde a las descripciones que aparecen del lado derecho. 

	1
	Periodo de Aprovisionamiento 
	
	Es el indicador de unidades que se consumen en un período determinado de operaciones base para determinar el lote económico de compra 

	2
	Lote Económico
	
	Es un indicador del número de veces que se renovó el inventario en un ciclo normal de operaciones

	3
	Costos Fijos
	
	Es el presupuesto que expresa el volumen de unidades a elaborar en un período determinado

	4
	Presupuestos
	
	Es la producción que se distribuye en función del tiempo

	5
	Presupuesto de Producción en Unidades
	
	Es el nivel más bajo posible que se debe tener en bodega de materias primas como tolerancia máxima posible

	6
	Presupuesto del Sector Público 
	
	Representa el conjunto de costos y gastos de tenencia de las materias primas en bodega

	7
	Producción Estacional o Variable 
	
	Es el tiempo que los proveedores se tardan para entregar a nuestras bodegas los pedidos.

	8
	Rotación de Inventarios 
	
	Es la producción que se distribuye en función del comportamiento de las ventas

	9
	Consumo Anual
	
	Es la cantidad económica más conveniente a comprar de una materia prima, considerando los costos por pedido, el almacenamiento y costos de tenencia en bodega

	10
	Producción Estabilizada 
	
	Considera en primera instancia los ingresos y después los egresos para la elaboración del presupuesto.

	11
	Costos Variables
	
	

	12
	Presupuesto del Sector Privado
	
	

	13
	Costo de Posesión/Mantenim.
	
	

	14
	Existencia Mínima
	
	


CUARTA SERIE: 30 PUNTOS. La empresa “El Último Suspiro, S.A.” lo contrata para que en función a los tres Método de Producción Variable que usted conoce (Rotación de Inventarios, Estacionalidad de las ventas y por un Coeficiente Fijo), le determine las cantidades que debe producir en unidades, considerando la información que a continuación se detalla:

	Inventario Inicial
	85,000

	Inventario Final Deseado
	190,000

	VENTAS POR TRIMESTRE
	

	Enero-Marzo
	115,000

	Abril-Junio
	120,000

	Julio-Septiembre
	130,000

	Octubre-Diciembre
	120,000






Ingresa a: www.rescate-estudiantil.com      y descarga tus materiales de estudio.

